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Carifac guarda al mercati internazionali

Dal locale al globale: il rapporto con gli impren:

B P

ditori al centro della

Vincenzo Consoli, amministratore delegato del gruppo Veneto Banca, durante il suo intervento

FEDERICA BURONI

Ancona

Questione di feeling. Ma non
sempre, in particolare oggi, in
questa difficile fase economica
quando i cordoni della borsa si
stringono e gli accordi europei
fanno tremare. Tra banca e im-
presa, il filo diretto & comungue
ricerca costante,

11 risultato? Dalla convention
di Portonovo con gli industriali,
Carifac fa il punto della situazio-
neesollecitalastrada del dialogo
partendo dalla sua storia pill re-
cente che la lega al gruppo Ve-
neto Banca Holding, tra i primi
dieci in Italia per masse ammi-
nistrate.

La Cassa di Risparmio di Fa-
briano e Cupramontana, scende
dunque in campo. Forte di un le-
game conilterritoriodioltre 160
anni, Carifacguardamolto pillin
12. Un futuro gia scandito dalle
tappe del presente e che punta a
salire i gradini pil alti. E cioé un
ruolo a “tutto tondo nel centro
Italia” come ricorda il direttore
Paolo Mariani mentre ’Ad di Ve-
neto Banca Vincenzo Consoli
parla del futuro della Carifac co-

me “Cassa di Risparmio delle
Marche e magarianchediTosca-

na e Romagna”. Ma “senza di-
menticare le nostre origini, quel-
le che ci fanno restare una Cassa
di Risparmiio territoriale”, come
sottolinea Domenico Giraldi,
presidente Carifac.

Date le premesse, diventa in-
dispensabile il confronto con gli
imprenditori marchigiani e um-
bri. Da “Cambia la banca, cam-
bial'imprese. Cambiail lororap-
porto?”,comerecitail titolo della
convention, larichiesta & presso-
ché unanime: la necessita di
evolvereil rapporto traidue sog-
getti, fondamentali promotori
del rilancio. Andrea Merloni,
presidente di Indesit Company,
parla chiaro. “Il tessuto econo-
mico - ricorda - ha bisogno della
banca del territorio, la grande
impresa ha anche altre forme di
accesso al credito ma per le pic-
cole la storia é diversa. Questa
crisi, pero, & partita proprio dal
sistema finanziario che ha qual-
che responsabilita. Per questo
motivo, ora, ¢’é tanto da fare e
occorretrovare soluzionichean-
cora oggi non sono chiare”, Gio-
vanni Clementoni, amministra-
tore del gruppo Clementoni,
prova a formulare un giudizio.
“Sinora - dice - il rapporto tra
banche e imprese & stato positivo

ma ora € tempo di evolversi e al-
cuni fondamenti, complice la si-
tuazione attuale, verranno me-
no. La crisi ha reso gli istituti pil
rigidi ma le banche locali hanno
reagito in modo pil1 soft. In ogni
caso, le piccole imprese ne han-
No comungque risentito”.

Felice Santarelli, amministra-
tore delegato di Santarelli Co-
struzioni, si lanicia in una propo-
sta. “Per la crescita, la banca del
territorio € importante-insiste-.
Non rimpiango perd il passato
perché un tempo c’erano solo
piccole banche. Sarebbe neces-
sarioraccordareilmodello orga-
nizzativo della banca del territo-
rio con le nuove esigenze”, Di

una “maggiore disponibilitd da
parte della banche” nei confron-
ti delle imprese parla invece, in
collegamento telefonico, Luisa
Todini, presidente di Fiece di To-
dini Costruzioni secondo cui “la
crisi economica ha avuto un for-
te impatto negativo su un siste-
ma produttivo come quello ita-
liano molto dipendente dal cre-
dito bancario”.

Se I'impresa pungola, a rassi-
curare pensa lo stesso Mariani
sottolineando la volonta delle
“banche sistarevicino all'impre-
sa”. “La nuova Carifac? Non di-

convention di Portonovo
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mentica le sue radici ma vuole
avere anche un respiro pitt am-
pio - rilancia -, una banca che si
sporcale mani”, E ilnuovo corso,
quelloche “guardaall’estero” vi-
sto che “il gruppo che abbraccia-
mo ha quattro sedi nell’Est Eu-
ropa: Croazia, Albania, Roma-
nia e Moldavia. Una banca che
guarda alla nazione e alla regio-
ne”. Gli imprenditori possono
dormire sonni tranquilli.
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Veneto Banca
un ruolo
strategico

af

Lrncona

Nelrapportobancaeimpresa,
come eéemersodal confronto
organizzatoaPortonovodalla
Carifac,entrambiisoggetti
costituiscono capisaldisu cui
poggialacostruzionedella
ricchezzaeconomico-
occupazionaledel“modello
marchigiano”.Lacrisiimpone
cambiamentiimportantimala
necessitadeldialogoée
costante.Eseunodeiproblemi
emersinelcorsodellacrisiéla
restrizionedelcredito, 'analisi
deldatirelativiagliimpieghi
2009haperoevidenziatouna
nettadistinzionetrail
comportamentodeigrandi
gruppibancariequellodelle
banchedelterritorio.Queste
ultime hannoinfatticontinuato
aderogarefinanziamenti,
moltospessoprescindendo
dallecondizionieffettive delle
imprese.Unpanoramanel
qualeilruolodellaCassadi
RisparmiodiFabrianoe
Cupramontana, rinnovatoe
resopiuincisivodall’ingresso
nelgruppoVenetoBanca
Holding,sarastrategico.

Carifac guarda ai mercati intemazionali
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La Carifac per il territorio

A Portonovo la convention con il mondo imprenditoriale

Da sinistra Vincenzo Consoli, Abramo Galassi e Domenico Giraldi

REMO QUADRI

Ancona

“Il difficile momento che I'eco-
nomia sta attraversandoimpone
un’evoluzione del rapporto tra
banche e imprese locali. La col-
laborazionetrale duerealta éal-
la base del successo del modello
marchigiano e fondamentale in
questo delicato frangente di ri-
pensamento e rilancio del tessu-
to produttivoregionale. Per que-
sto abbiamo deciso di dedicare a
questo tema uno specifico ap-
puntamento di riflessione cui
prenderanno parte alcuni tra i
pill importanti giovani impren-
ditori delle Marche e del’'Um-
bria ed al quale hanno gia comu-
nicato la propria partecipazione
numerosi rappresentanti del
mondo delle imprese e delle as-
sociazioni di categoria”.

Con queste parole il presiden-
tedella CassadiRisparmiodiFa-
briano e Cupramontana, Dome-
nico Giraldi, ha espresso la pro-
priasoddisfazione perl’adesione
diimprenditorieartigianiallata-
vola rotonda “Cambia la banca,
cambia I'impresa. Cambia il loro
rapporto?” che la Carifac terra
questo pomeriggio presso 'Ho-

L’Ad Mariani: “Attenzione

e conoscenza reale della
clientela sono il nostro
modo di fare banca”

tel La Fonte di Portonovo.
Unincontro cui porteranno le
proprie idee e riflessioni il pre-
sidente Indesit Andrea Merloni,
la presidente della Todini Finan-
ziaria Luisa Todini, Giovanni
Clementoni e Felice Santarelli
(amministratori degli omonimi
gruppi industriali leader nei set-
tori dei giocattoli e delle costru-
zioni), il manager della Fiam Ita-
lia Daniele Livi e 'amministra-
tore delegato del Gruppo Veneto
Banca, Vincenzo Consoli.
“Siamo consci che il ruolo del-
le banche di territorio come la
Carifac é tanto pill importante in
frangenti delicati come quello
che stiamo attraversando - é la
riflessione del direttore generale
dell'Istituto, Paolo Mariani-, An-
chein questo momento difficile i
dati di settore testimoniano una
netta distinzione tra il compor-
tamento dei grandi gruppi del

credito e le banche locali radica-
tenelterritorio. L’attenzione ela
conoscenza reale della clientela
sono le peculiarita del nostro
modello di fare banca. Un mo-
dello che ha decretatoil successo
del gruppo Veneto Banca Hol-

ding divenuto in pochi anniil de-
¢imo gruppo bancario italiano.
L’entrata della Carifac in questo
Gruppo che ha deciso di investi-
re grandi risorse ed energie per
essere protagonista a sostegno
del tessuto economico delle
Marche - afferma in conclusione
Mariani - € una grande oppor-
tunita perinostriterritori. Il ruo-
lo della Carifac nelle strategie di
Veneto Banca, come spieghera
anche TAmministratore Delega-
to Vincenzo Consoli, prevede
una forte crescita ed espansione
dell’azione della Cassa nei suoi
territori di riferimento nel Cen-
tro Italia”,

Un serrato confronto
per superare
lo scoglio della crisi

SAnrona

liconvegnoorganizzatoda
Carifaceinprogrammaalle
17.30all'HotelLaFontedi
Portonovo.Dopoisalutidi
Paolo Marianie Domenico
Giraldi, rispettivamente
direttoregenerale e presidente
diCarifacspa, Vincenzo
Consoli, AddiVenetobanca
holding, presenterail gruppo
VenetoBanca.Seguirala
tavolarotondacongli
imprenditoridelterritorioche
saramoderatadaSebastiano
Barisoni.

GRUPPO VENETO BANCA

Pag. .2




Ritaglio stampa ad uso esclusivo del destinatario, non riproducibile.

Estratto da pag. 35

I Aessanaerd Marche

Sabato
24/07/2010

B SELPRESSH

www.selpress.com

Direttore Responsabile
Roberto Napoletano

Diffusione Testata
n.d.

LaCarifac®

‘aggancia”

I'impresa del dopo-crisi

ANCONA - “Cambia la ban-
ca, cambia I'impresa. Cam-
bia il loro
rapporto?”:
¢ stato su
questo inter-
rogativo po-
sto dal presi-
dente della
Carifac Do-
menico Gi-
raldi e dal
direttorege-
nerale Pao-
lo Mariani
che il mon-
do dell'im-
presa si &
confronta-
to ieri al-
I'Hotel La
Fonte di
Portonovo.
Ad aprire 1 lavori i vertici
della Cassa diRisparmio, cui
¢seguita la presentazione del
gruppo Veneto Banca Hol-
ding da parte dell’ammini-
stratore delegato Vincenzo
Consoli. I lavori sono cosi
entratinel vivo con la tavola
rotonda che ha visto protago-
nisti tra gli altri, accanto allo
stesso Vincenzo Consoli, la
presidente della Todini Fi-
nanziaria Luisa Todini e il
presidente della Indesit Com-
pany Andrea Merloni. Il te-
ma dellarestrizione del credi-

Sotto, il parterre di imprenditori
che hanno partecipato
all'incontro (foto Giusy
MARINELLI)

Credito, nuove
prospettive

per il rilancio

to, evidenziatasi a causa del-
la crisi ¢ stato affrontato in
profondita dagli imprendito-
ri che hanno avuto da Cari-
fac una prima risposta inco-
raggiante. Il ruolo della ban-
ca - ¢ stato assicurato - sara
piu incisivo nel rapporto con
I'imprenditoriamarchigiana
¢ umbra.

A sinsitra,Vincenzo Consoli,
amministratore delegato di
Veneto Banca. Sotto, Andrea

Merloni
(foto Giusy MARINELLI)

GUESYESERTE 0N PHRDERE i GOITATTO, ‘
MOBILITA & PREZZE MAL VISTH
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BANCA E IMPRESE, SUMMIT A PORTONOVO

“Banca e imprese: conoscersi per
crescere”. La necessita di un rinnovato
rapporto tra istituti di credito e aziende al
centro della tavola rotonda organizzata
oggi alle 17.30 dell’Hotel La Fonte di
Portonovo dalla Carifac con alcuni tra i
piu importanti giovani imprenditori
marchigiani e umbri. L'incontro dibattito,
voluto dal presidente Carifac Domenico
Giraldi e dal direttore generale Paolo
Mariani, sara aperto dai vertici della Cassa
di Risparmio, cui seguira la presentazione
del gruppo Veneto Banca Holding da parte
del’ad Vincenzo Consoli. | lavori
entreranno cosi nel vivo con la tavola
rotonda moderata dal caporedattore News
di Radio24 Sebastiano Barisoni che vedra
protagonisti, accanto allo stesso Vincenzo
Consoli, la presidente della Todini
Finanziaria Luisa Todini, il presidente della
Indesit Company Andrea Merloni,
I'amministratore delegato del gruppo
Clementoni Giovanni Clementoni, Felice
Santarelli (ad della Santarelli Costruzioni di
Ascoli Piceno) e Daniele Livi (chief
product manager della Fiam Halia di
Tavullia).
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